
AppTek
Product Pilot

策略营销：无论什么市场，都能把资产玩起来

运用策略营销意味着先人一步，抢在竞争之前。
这是公司成功的诀窍之一。

新兴公司或中型公司对启建营销过程持犹豫态度，
因为缺乏资源或因为眼见的投资回报率低。

策略营销保证：
 各种类型的客户都能理解您的产品、采用您的产品，而且欣赏您的产品
 您的专业知识与创新力得到重视
 您的产品利润最大化

我们即将与您一起：
 量化、分析、分割市场
 建立市场-产品配对组
 根据客户期望重组产品功能结构
 将市场营销计划实体化

我们的产品创新，
这就足够了

市场营销是大公司
才能用的

我们的财务无法
支持一个市场部门

我们了解客户， 
我们的产品以质量闻名。
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别让成见毁了生意！



AppTek中国:广州市拓萃教育科技有限公司
广州市番禺区沙湾镇中良路14号

电话: +86 (0)20-29079301 /302  

案例学习： 
以SWOT(*)法证明策略的必要性

(*) SWOT是一种用于制定公司策略的基本工具。它指的是“优势/劣势/机遇/威胁”，用于由内部情况或公司环境驱使的决策过程。

策略营销决定行动计划
•	 预测市场动态，转化为商机。这才是市场计划。
•	 基于公司优势，建立产品开发策略
•	 以新视角分析竞争，设定产品基准线

•	 仅仅根据客户要求来开发新产品
•	 新途径没有结构化地寻求公司技术
•	 ...

劣势

•	 还可瞄准其他潜在客户与目标客户
•	 现有市场稳步增长
•	 ...

机遇

•	 市场变动，公司可能反应太迟
•	 竞争对手会占领新市场，加强市场

地位
•	 ...

威胁

•	 公司提出一种创新技术
•	 公司具有的实力与众不同
•	 ...

优势

SWOT分析有助于选择并采取行动， 
处理劣势，中和威胁。 
对于技术型公司，SWOT分析强调改善， 
策略营销则实施行动。
充分运用公司优势，发现机遇，实现增长

作为国际重点客户的分包商，一个中型公司的案例

用AppTek进行策略营销：以增长为指标！
我们进行诊断分析，培训您的团队并协助他们执行产品策略，100%以市场为导向。
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www. apptek-pp.com 

contact-net@apptek-pp.com

AppTek-PP France Ltd

43, rue Royale - F 77300 FONTAINEBLEAU

Tel : +33 (0)1 64 70 10 11  Mob : +33 (0)6 70 26 98 10


