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我们的价值:
无论是过程中的哪个环节，我们都重视专业技能。
我们感谢公司男女员工贡献的多样化知识。
我们坚信真正耐久性能的关键在其完整性。 A
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AppTek 
为项目与产品

指明方向

向导登船，
保驾护航

您的资产:
作为制造业、基础建设或交通业中享誉盛名的设备供应商，进行技术方案
的设计与销售，方案具备高附加值：电气、机械、电子、软件……

您的目标是占据或提高自有的国内及全球的市场地位，通过创新能力与运
营优势呈现您的专业知识。

我们的建议:
AppTek全程运作，出品一致
我们的影响显著:
 策略营销方向
 项目管理方面
 产品随附的文件资料

我们可助力以上每一方面，或整个过程。

AppTek 原创方式，以客户公司为主导进行调整，而不是反其道为之。 
这种方式保证了迅速、量化的投资回报率。

请查阅我们的索

引卡

我们的使命：协助企业提供过程创新



AppTek中国:广州市拓萃教育科技有限公司
广州市番禺区沙湾镇中良路14号

电话: +86 (0)20-29079301 /302  

身份证：行业与设备20年经验

www. apptek-pp.com 

contact-net@apptek-pp.com

AppTek-PP France Ltd

43, rue Royale - F 77300 FONTAINEBLEAU

Tel : +33 (0)1 64 70 10 11  Mob : +33 (0)6 70 26 98 10

创建者兼经理：François BURNICHON

工程硕士 – MBA（工商管理硕士）
总经理，B2B产品管理专家。 
超过20年本行业的跨国多文化管理经验。

……增值内容大不同 !

国际性：20多年与中国、英国、 
德国、意大利等国的合作经验
熟练掌握信息技术（MS, Adobe, 
Web 2.0等）

实力雄厚：
横向管理与多文化管理
策略营销
项目管理
电动机械（MV，HV）与机械

行业经验大融汇
Ferraz-Shawmut (法国)- Carbone Lorraine Group (Mersen)

电气开关业务单元经理（16M€ / 75 人）
全球业务职责（法国、中国、加拿大）与普罗旺斯工厂
主要客户：ABB、阿海珐、西门子、阿尔斯通、庞巴迪、Converteam。

Coelme (意大利)/ Egic (法国)- Southern States LLC group (30M€ / 120 人)
开关产品部门总监——高压开关设备

欧洲与全球客户的营销规划与产品推广（EDF, ENEL, SGCC） 
设计并起草宣传资料，销售团队培训。

高压断路器产品经理 
产品规划，合并法国与意大利产品线。
协调技术活动，交叉施肥，优势互换。
市场营销与沟通：解决方案、市场分析、运营营销

Egic (法国)- 施耐德电气集团 (15M€ / 80人)
技术经理

技术部门管理。产品开发与总包工程。 
项目管理：项目横向成本控制（成功节约20%成本）

COSTRUZIONI  ELETTROMECCANICHE - SPA

我们的客户表达了对我们服务的满意：
Siemens T&D

“我们团队的每个人都赞赏贵司的专业性与反应度。”法国MV产品经理Eric M.

Coelme SpA

“基于以上原因，我们乐于向重视产品的公司推荐AppTek。” 
欧洲区总经理Francesco B.

专家人脉
除了本行实力，AppTek还拥有工程、咨询与沟通专家团队的支持。因此我们可以提供的服务内容广泛， 
以适应各种语言客户的各类需求。

A
pp

Te
k-

PP
 0

6/
20

13
 -

 C
re

di
ts

 : 
A
ir
bu

s 
/ 

N
ap

co
 /

 F
ot

ol
ia

 /
 W

ik
im

ed
ia

 c
om

m
on

s 
R
. J

ou
an

 -
 S

. T
er

flo
th

 -
 L

ea
fle

t. 
A
ll 

br
an

ds
 a

nd
 lo

go
s 

ar
e 

th
e 

pr
op

er
ty

 o
f 

th
ei

r 
re

sp
ec

tiv
e 

co
m

pa
ni

es
.


