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1°BAC PRO VENTE







• Augmentation   
Chiffre d’affaire

• bonne 
communication

Nature du 
travail

• Préparer ses 
actions

• Aller sur le 
terrain

Condition 
de travail • Horaire souple 

mais chargé
• Deux types de 

VRP

Condition de 
travail





Développemento 1° partie : présentation du métier, du profil requit, du profil de poste…

Nature du travail

VRP

Produits

Contact des 
prospects

Vente

Salaire





Développemento 1° partie : présentation du métier, du profil requit, du profil de poste…

Condition de travail

 Préparer ses actions :  Aller sur le terrain :

Outils

Les 
courriers

Fichier à 
jour

Réunion 
1/mois

Plus de 50 km sur la route



 Développement
o 1° partie : présentation du métier, du profil requit, du profil de 

poste…

 Horaires :

Souples

mais

Chargés

 Deux types de VRP :

VRP exclusif

VRP multicarte



Vie 
professionnelle

Compétences

Accès au 
métier

Salaires / 
revenus



 Conclusion

• la bonne humeur

• l’exigenceMes atouts 

• la confiance en moi 

• un manque parfois d’énergie.
Mes 

faiblesses

BEP VAM
BAC PRO 

Vente
BTS

Mon parcours professionnel



FIN DE L’EXPOSEE 

AVEZ-VOUS DES QUESTIONS ?


