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Propos de Mr De Bosschere (Categorynet.com du 16 juillet 2008) 

« Acteur majeur sur le marché des solutions et de l’équipement d’impression, Ricoh Belgium 

distribue ses produits en Belgique et au Luxembourg. Les copieurs, imprimantes, télécopieurs, 

multifonctions, scanners, duplicateurs numériques, copieurs grand format et solutions pour la 

gestion documentaire de Ricoh sont distribués par le biais d’un réseau fixe de revendeurs et une 

équipe de vente permettant ainsi de répondre à toutes les demandes du marché. «  

La CGT-Ricoh vous rappelle que lors du dernier Comité Central d’Entreprise Monsieur De 
Bosschere à eu le droit aux louanges de Clem Garvey  pour ses mots et ses actes concernant la vente 
indirecte ( il pronait tout simplement d’aller plus  loin qu’avait laissé entendre notre ( encore) Prés ident 
dans l’article de « l’Informaticien » …Souvenez vou s de la conclusion du magazine «  Comme Dell, les 
usines en plus », pour rappel la société Dell n’a p lus de réseau de vente directe. 

La CGT-Ricoh demande donc, l’organisation d’un Comi té Central d’Entreprise, le plus rapidement 
possible pour définir le plan de route de la direct ion dans les mois à venir 

 


